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Comeércio exterior mais agil

Consorcio Linha Azul confere maior rapidez

a operacoes de importacao e exportacao

- Ignacio Fraga, da Tradeworks

riado pela Receita Fe-

deral, o sistema Linha

Azul reduz o tempo de
espera para liberagao de mercadorias
destinadas ao comércio exterior. Po-
rém, para movimentar os produtos
em locais credenciados, as empresas
precisam atender a uma série de exi-
géncias. Para ajuda-las a se adequar
mais rapidamente, o Consércio Linha
Azul (Consulcamp, Tradeworks e RGC
Engenharia) oferece um pacote de
solucoes para agilizar a habilitagio das
companbhias . O diretor da Tradeworks,
Ignacio Fraga, e o gerente da Softway
- Solugdes e Software para Comércio

42 | BRAZILIAN BUSINESS DEZEMBRO/2008

Fernando Magri, da Softway

Exterior, Fernando Magi, estiveram na
Amcham para falar do regime alfande-
gdrio especial e do consorcio.

“A empresa ¢ habilitada no Linha
Azul através do Cadastro Nacional de
Pessoa Juridica (CNP]). A partir dai,
qtmlquer transagio feita no sistema, do
ponto de vista da Receita Federal, re-
cebe um tratamento rdpido pelo Canal
Verde, uma das sinalizacoes do Sistema
de Coméreio Exterior (Siscomex) para
desembarago automadtico, permitindo
que a mercadoria passe pelas aduanas
sem necessidade de fiscalizagao”, ex-
plicou Ignacio.

Para ingressar no Linha Azul,

as empresas devem demonstrar
qualidade na gestio de seu comércio
exterior com auditorias internas.
Além disso, precisam de um sistema
corporativo informatizado, integrado
a contabilidade para controle dos
estoques de mercadorias nacionais,
de origem estrangeira e destinadas
a exportagdo. Alguns dos beneficios
sdo tratamento especial para o Canal
Verde, redugio dos custos logisticos
alfandegdrios e aumento da compe-
titividade das empresas brasileiras no
mercado externo.

Magri ressaltou que toda empre-
sa deve prever boas praticas aduaneiras:
trabalhar com uma boa transportado-
ra, com um despachante eficiente, ter
um local de armazenamento vilido,
controles internos bem estabelecidos
e processos seguros que vao da classi-
ficagao fiscal a validagio de entrega da
mercadoria.

“Hd empresas que ainda usam
planilha em Excel para controlar pro-
cessos de milhoes em comércio exterior.
Esse ¢ o elo fraco da cadeia, pois a em-
presa deixa de ter um refino, o que pode
levar ao erro. A Softway se propoe a
cobriro £ap entre sistemas corporativos
e governamentais, com reciprocidade
de dados, acabando com a planilha.
Automatizamos todo o processo, com
controle de admissao temporiria e reti-
ficagoes feitas e executadas nos sistemas
de desembarago, fazemos a ponte entre
aadministragio e o Siscomex. Sem con-
troles manuais, para que dez itens de
uma fatura nao se convertam em cem.
Analisamos todos os impostos a serem
calculados, para dar previsibilidade ao
processo”, explicou.
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